
Die solution sales AG ist ein Schweizer Unternehmen, das sich auf Leadgenerierung und Awareness

im High-Tech- und IT-Bereich im B2B-Sektor spezialisiert hat. Mit einem Team von neun Experten in

den Bereichen Vertrieb, Marketing und Digitales unterstützt die solution sales AG seit 2008 ihre

Kunden umfassend im gesamten Marketing- und Vertriebsprozess – von der Bewusstseinsbildung

über die Abwägung bis hin zur Konversion. 

Basierend auf fundierten Marktkenntnissen und langjähriger Erfahrung entwickelt das Unternehmen

kreative New-Business-Strategien mit zielgerichteten Kampagnen für die IT-Branche. Dabei legt man

besonderen Wert darauf, komplexe IT-Themen verständlich zu vermitteln. Die Komplexität wird

reduziert und Inhalte grafisch so aufbereitet, dass die eigentliche Botschaft den Kunden erreicht. Die

sorgfältig ausgewählten Zielgruppen werden mit passenden Marketingkampagnen bedient, wobei

hochwertiger Content für jeden Bereich des Marketing-Funnels erstellt und in den richtigen Kanälen

platziert wird, um das Werbebudget gezielt und effektiv einzusetzen. 

Unterstützung für Lead-

Kampagnen: Komplexe 

IT-Inhalte in verständlichen

Content verwandeln  

DER KUNDE

MEHRWERTUMSETZUNGAUFGABEN

Entlastung des eigenen Teams

Nutzung von Textprofis,

spezialisiert auf Tech-Themen

Fristgerechte und zuverlässige

Content Bereitstellung

Tiefes Verständnis der

Themen und Bedürfnisse der

Kunden

Flatrate-Modell macht

Zusammenarbeit einfach und

flexibel

Content Erstellung auf Basis

kurzer Briefings

Intensive Eigenrecherche

Einbindung von Statistiken

und Studien

Eigenständiges Verfassen von

hochspezialisierten Inhalten

Verwandlung von

erklärungsbedürftigen

Themen in lesbare,

zielgerichtete Texte

Whitepaper

Case-Studies

Mailingtexte

Landingpages-Texte

Video-Texte

Blogartikel

Texte für LinkedIn-Postings



DIE AUFGABE

DIE UMSETZUNG

solution sales liegt die Leidenschaft für kreative New-Business-Strategien und treffsichere Kampagnen im Blut. Bei

der Umsetzung derselben fällt selbstverständlich so einiges an Content für die verschiedenen Stationen der

Customer Journey an. 

Mailings, Newsletter, Whitepaper, Landingpages und viele andere Marketing-Werkzeuge wollen mit informativem,

spannenden Leben gefüllt werden. Ein Baustein dieses hochwertigen Contents für Kunden sind gute, überzeugende

Texte. Diese wirken vor allem dann, wenn sie die erklärungsbedürftigen, komplexen Themen und Botschaften der

Kunden für die Zielgruppe leicht zugänglich machen. Die Unterstützung von Textern, die sich auf Tech-PR

spezialisiert haben, war darum eine sinnvolle und wünschenswerte Unterstützung für das Team von solution sales.

Ein entsprechendes, ergänzendes Glied in der Wertschöpfungskette der Lead-Kampagnen sollte her, da man diesen

Teil nicht selbst leisten konnte und wollte. 

Wer könnte da die Experten aus der Schweiz besser

unterstützen als eine auf Tech-PR spezialisierte

Content-Agentur? Das dachte sich auch Thomas

Braun, Geschäftsführer der solution sales AG, und

engagierte conpublica als Texter für verschiedenste

Inhalte. „conpublica erweitert unser Partnernetzwerk

hervorragend und ist ein sehr zuverlässiger Partner,

welcher sich durch hohe fachliche Kompetenz und

prima Texte auszeichnet. Auch sehr spezifische und

hochkomplexe Themen wie Cloud- und Edge-

Computing, IT-Security, Kubernetes und

Virtualisierung sind kein Problem für das Team der

Agentur. Deswegen greifen wir gern auf die

Texterprofis zurück“, sagt Braun. conpublica

unterstützt solution sales deshalb seit 2019

erfolgreich bei Case-Studies, Whitepaper,

Mailingtexten, Landingpages, Blogartikeln, Texten für

Erklärvideos, LinkedIn-Posts, Digital-PR und anderem

Content für Lead-Kampagnen. KONTAKT

info@conpublica.de

Hochstr. 100 | 52525 Heinsberg

+49 2452 95 76 301

DER ERFOLG

solution sales kann sich auf conpublica jederzeit

verlassen. Im Rahmen einer Text-Flatrate liefert die

Heinsberger Agentur nach kurzen Briefings und

grundlegenden Infos die gewünschten Inhalte in die

Schweiz. conpublica und solution sales hatten von

Anfang ein gutes Verständnis füreinander, was

gebraucht wird. Dadurch und durch das tiefe

Verständnis der Kernbranchen IT und High-Tech

werden die hochkomplexen Inhalte fristgerecht in

leicht verdauliche, aber dennoch hochinformative

Texte verwandelt. Das Team von solution sales wird

entlastet und profitiert von der guten Textqualität,

mit der die Kunden sehr zufrieden sind. In

entspannter Zusammenarbeit entstehen auf diese

Weise relevante, lesenswerte Inhalte für alle

Bereiche des Sales-Funnels.

„Wir haben selbst keine professionelle Text-Kompetenz im Haus. Die Inhouse-Erstellung ist auch
keine Option für uns. conpublica erweitert unser Partnernetzwerk hervorragend und ist ein sehr
zuverlässiger Partner, welcher sich durch hohe fachliche Kompetenz und prima Texte auszeichnet.
Auch sehr spezifische und hochkomplexe Themen sind kein Problem für das Team. Deswegen
greifen wir gern auf die Texterprofis zurück”

Thomas Braun, Geschäftsführer solution sales AG


